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Confindustria Cesaretti: serve coraggio. Veschi: cambiare strategie. Colaiacovo e I’esperienza Colacem in Tunisia

Le Pmi umbreela sﬁda dei mercatl africani

PERUGIA - L’Umbria strizza
I’occhio all’Africa. Le Pmi um-
bre guardano ai nuovi mercati
africani, un’opportunita affron-
tata in un convegno organizzato
dal Gruppo Giovani Imprendito-
ri di Confindustria Perugia in
collaborazione con Assafrica &
Mediterraneo. Un confronto che
¢ stato aperto dal presidente di
Confindustria Perugia, Ernesto
Cesaretti. “Stiamo parlando diun
continente che, seppur povero, ¢
in costante crescita, con un tasso
del Pil che mediamente supera il
5% annuo - ha spiegato Cesaretti
parlando dell’ Africa -. Sitratta di
cogliere I’attivo e avere coraggio
per approcciare questi ricchi
mercati. C’¢ una grande attenzio-
ne in regione verso I’ Africa, per
questo Umbria Export ha studia-
to una proposta progettuale in fa-
vore delle Pmi umbre nell’area
subsahariana, iniziativa che ¢
stata pure sottoposta al Centro
estero per I’Umbria”. L’Africa
come nuovo “player geopolitico
che si affaccia sulla scena mon-
diale”, questa la definizione del
Continente fatta da Elena Ve-
schi, presidente del Gruppo Gio-
vani Imprenditori di Confindu-
stria Perugia. “C’¢ gia parecchia
Italia nel nuovo miracolo africa-
no - ha detto - ¢ si sta delineando
per le Pmi un nuovo scenario im-
prenditoriale che guarda a Paesi
considerati fino a poco tempo fa
lontani”. Veschi ha ribadito la
necessita di cambiare ’approc-
cio per affrontare al meglio il
mercato africano: “Le aziende
devono saper fare delle strategie,
saper dialogare con le Istituzioni
presenti in questi nuovi territori,
senza assumere posizioni passi-
ve, ma al contrario cercando di
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stimolare I’interlocutore™.
L’esperienza tunisina del gruppo
Colacem e il concetto di “clu-
ster” sono stati i temi al centro
dell’intervento di Giuseppe Co-
laiacovo, vice presidente di Co-
lacem spa. “Per fare delle Pmi
italiane delle forze esportatrici
nel lungo termine ¢ fondamenta-
le analizzare il concetto di cluster
- ha detto Colaiacovo -. Il cluster
va inteso innanzitutto come con-
cetto funzionale utilizzabile in
un’ampia varieta di situazioni”.
A cidvaaggiunto il concetto di
cluster come esperienza territo-
riale, “cio implica un meccani-
smo in cui le fonti dell’efficienza
siano esclusivamente radicate a
livello locale”, ha proseguito.
“Una doppia natura, funziona-
le e territoriale, che il gruppo Co-
lacem ha sposato specialmente in
Tunisia, dove abbiamo operato
in una logica di piccolo cluster
embrionale nel quale sono con-
fluite realta di varia provenienza,
specialmente italiana”. Un mo-

dello - ha proseguito Colaiacovo
- che pud essere seguito da altre
aziende italiane per realizzare
una solida internazionalizzazio-
ne. Ultimo passaggio ¢ stato
quello relativo alla recente crisi
politica in Tunisia: “ Colacem ha
ben gestito la fase della rivolu-
zione tunisinaa gennaio” ha con-
cluso Colaiacovo.

E’ stato poi il turno di Corrado
Bocci, presidente di Afrimeds
Business Development: “Fino a
quando milioni di persone accet-
teranno di vivere da poveri in
Paesi ricchi? Alle nuove leader-
ship africane sara sicuramente
chiesto di garantire pace e benes-
sere - ha detto -. Insieme dobbia-
mo individuare una serie di azio-
nirapide che ci portino a superare
molti ostacoli”. Bocci ha sottoli-
neato la necessita di porre “I’im-
presaal centro di un percorso che
porti 'imprenditore a superare i
limiti del singolo rendendolo
protagonista in un gruppo capace
di esaltarne le qualita”.
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