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PRESENTAZIONE 
CANADA 



 Il miglior Paese per condurre affari tra i G20 
    Forbes magazine 
 

 Lo Stato con il piu’ basso livello di tassazione per le imprese tra i G7 
    OECD 2012 

 

 Il Paese tra i G7 con i piu’ bassi costi d’impresa per i settori ad alta intensita’ tecnologica 
    KPMG Competitive Alternative 2012 

 

 Il Paese con il rapporto debito/PIL piu’ basso tra i G7 
    International Monetary Fund 2012 

 

 Lo Stato con il sistema bancario piu’ sicuro e stabile al mondo 
    World Economic Forum 2013 

 

 Il Paese con la forza lavoro piu’ istruita nel mondo  
    OECD 2012 

 

 Il Paese con uno dei livelli di qualita’ di vita piu’ alti al mondo 
    World Bank 2012 

 

 Il primo Paese dei G20 ad autocostituirsi come una zona franca per le attivita’ manifatturiere 
    Finance Canada 

IL CANADA E’… 



STABILITA’ 

INNOVAZIONE 

PROFITTO 

• Economia basate sulle risorse 
• Sistema finanziario stabile ed aperto 
• Costi di lavoro competitivi 
• Investimenti esteri 

• Distretti tecnologici d’eccellenza 
• Sistema fiscale incentivante per R&S 
• Investimenti e contributi governativi 
• Posizione strategica 

+ 

= 

Il Canada e’ caratterizzato ha un “energy mix” molto diversificato: 
o Petroio, gas, idroelettrico, solare, nucleare, eolico, biomasse, marino 
o Terzo rivervista mondiale di petrolio, terzo produttore di gas.  
o Esportatore netto di energia 

Energia a basso costo   sviluppo settori industriali 
o PRIMA: Meccanica industriale, strumentazione 
o DOPO: trasformazione (agroalimentare), ICT, Scienze della vita, 

manifatturiero avanzato, finanziario 



APERTURA INTERNAZIONALE 

Il Canada si classifica secondo tra i G20 per valore degli investimenti diretti nel Paese. 
 
Il grado di apertura internazionale e l’interesse ad attrarre ulteriori investimenti si evince dal 
numero di accordi di cooperazione bilaterale: 
 NAFTA 
 Accordi di libero scambio in essere: Cina, Indonesia, Cile, Pakistan, Vietnam, Mongolio, paesi 

dell’Africa Sub-sahariana 
 Accordi di libero scambio in negoziazione: Turchia, Giappone, India, 11 Paesi del Pacifico 

(Trans-Pacific Partnership) 

 CETA (Comprehensive Economic & Trade Agreement) 

Accordo  EU-Canada siglato in principio nell’ottobre del 2013. L’annuncio della 
conclusione delle negoziazioni e’ stato dato il 26 Settembre 2014 ad Ottawa. 
 

Introdurra’ importanti novita’ nell’ambito delle relazioni bilaterali 
- Abolizione di pressoche’ tutti i dazi all’importazione 
- Tutela di proprieta’ intellettuale, brevetti, etc 
- Mobilita’ risorse umane e riconoscimenti dei titoli accademici e professionali 
- Apertura allla partecipazione a  bandi pubblici (a tutti i livelli di Governo) 

 

La ratifica ed entrata in vigore dell’accordo e’ attesa in circa 18 mesi 



Canada 
Superficie: 9,984,670 km2 

(Densità: 3.4 ab/km2) 
Popolazione: 33,476,688 
PIL:1,888 Milioni $ 
PIL pro-capite: 42,317 $ 
Tasso di crescita PIL: 2.7% 

Italia 
Superficie: 301,318 km2 

(Densità: 201.6 ab/km2) 
Popolazione: 60,787,355 
PIL: 2,518 Milioni $ 
PIL pro-capite: 33,915$ 
Tasso di crescita PIL: 0.1 % 

2010 2011 2012 2013 

Esportazioni italiane 2.374 2.698 2.888 3.030 

(Variazione %) (14,9) (13,6) (7,0) (4,9) 

Importazioni italiane 1.498 1.651 1.735 1.610 

(Variazione %) (27,5) (10,2) (5,1) (- 7,0) 

Saldo per l'Italia 876 1.046 1.153 1.420 

Interscambio Italia-Canada 

Fonte: Ministero Affari Esteri       Dati in milioni EUR 



ICT & Digital Media 

Aerospazio 

Biotecnologia e biomedica 

Farmaceutico 

Tecnologie marine 

Energia (fonti rinnovabili) 

Impiantistica 

Finanziario 

Public Utility (idrico ed estrattivo) 

GLI INVESTIMENTI 
DEL FUTURO 



CANADA OCCIDENTALE 



 1° area al mondo per tasso di 
ritorno sugli investimenti in R&S 

 2° area al mondo per numero di 
brevetti registrati 

  94% dell’elettricit{ prodotta 
proviene da fonti rinnovabili 

Alta percentuale asiatica (37% circa) 
 

 38,5%  meno di 30 anni 
 46% meno di 35 anni 
 53% meno di 40 anni 

PRIMATI SIGNIFICATIVI 

Composizione popolazione 

TEST MARKET 



PACIFIC GATEWAY STRATEGY 
+ 350% containers 

+ 73% traffico aereo passeggeri Vancouver 
 97% increases in air cargo from Asia 

Obiettivi 2020 



Vancouver 
25 minuti da confine USA 
Greater Vancouver: 2,400,000 ab 
City of Vancouver: 600,000 ab 
PIL pro-capite: 44,781 CAN$ 
 



Calgary 
City of Calgary: 1,250,000 ab 
PIL pro-capite: 80,582 CAN$ 
Tassso di disocuppazione negativo 
 



Energia ed estrattivo 
Idroelettrico 
Geotermico 

Combustibili Aerospaziale 
Compenenti e servizi 

Digital Media 
Film 

Giochi 
 E-learning 

Ambiente 
Tecnologie Ambientali 

Sostenibilità 

Information and Communications Technology (ICT) 
Software e Wireless 

Scienze della Vita 
Biotecnologie 
Farmaceutico 
Biomedicale 

 

SETTORI STRATEGICI 



AGROALIMENTARE 
Fattori chiave 
 salute (biologico) 
 prodotti etnici 
 mono-porzioni 
 imballaggi sostenibili 
 prodotti innovativi 

Attivita’ di promozione delle specialita’ enogastronomiche 
italiane della durata di 1 mese. Componenti dell’iniziativa: 
 B2B, degustazioni mirate, workshop e seminari  
 Promozione attraverso vetrine espositive   
 Eventi tematici in negozi e supermercati 
 Campagne pubblicitarie ed eventi stampa 

Flavours of Italy  

Eat! Vancouver 
Il più grande festival enogastronomico in Canada Occidentale 
 Esposizioni, dimostrazioni di cucina, seminari, concorsi tra chef 
 Vendita dei prodotti contestuale alla manifestazione  
 B2B e workshop per sviluppo di opportunita’ commerciali 



MECCANICA 
Fattori chiave 
 qualita’ Made in Italy 
 tempistiche 
 partnership locali  
 servizio al consumatore 

Globe - Vancouver 

Energia ed Ambiente 

GPS - Calgary 

Energia, Ambiente, 
Estrazione, Raffinazione 

CIM - Vancouver 

Estrazione, minerario, 
automazione 

Comparti principali: trasformazione alimentare, estrattivo, raffinazione, energetico, 
lavorazione legno, lavorazione plastica, automazione, costruzione 



ARREDAMENTO/DESIGN 
Fattori chiave 
 rapporto qualita’/prezzo 
 materiali ed ecosostenibilita’ 
 tecnologia 
 servizio al consumatore 

Missione esplorativa in Italia della durata di circa 10 giorni per una delegazione di operatori canadesi 
(architetti, designer, costruttori, real estate developers, società di progettazione, distributori di prodotti di 
design) Il tour proposto ha una durata di circa 12-15 giorni. 
La delegazione partecipa ad una serie di iniziative in Italia allo scopo di promuovere attività di 
business tra il Nord America ed i rispettivi territori italiani aderenti. 
Esempi delle attività: visite aziendali, partecipazione a fiere di settore, incontri con operatori del settore, 
partecipazioni a seminari, realizzazione di materiale multimediale, tavole rotonde ed eventi di networking. 

Made in Italy – Design Tour 

Interior Design Show - West 

La principale fiera del settore in Canada Occidentale. 
In collaborazione ocn la fiera la nostra Camera organizza esposizioni di prodotti italiani, incontri 
b2b con operatori, eventi tematici, workshop e seminari di settore 



La Nostra Camera di Commercio collabora attivamente con il Vancouver 
Fashion Exchange  che coordina le operazioni di tutti gli agenti del settore 
abbigliamento e calzature nell’area della British Columbia. 
Canale preferenziale per l’introduzione di nuovi prodotti sul mercato. 

La nostra Camera di Commercio ha un accordo di collaborazione con la Vancouver Fashion Week  
per la promozione di designers italiani sul territorio attraverso il loro network di contatti ed 
attivita’ (sfilate della settimana della moda ed eventi a tema). 
Le attivita’ collaterali a favore delle aziende presenti includono:  B2B, workshop e seminari, 
eventi stampa, esposizioni temporanee, eventi di Gala e networking, visite al sistema distributivo 
 

ABBIGLIAMENTO/CALZATURE 
Fattori chiave 
 rapporto qualita’/prezzo 
 materiali ed ecosostenibilita’ 
 innovazione 
 E-commerce 
 Tecnico-sportivo 

Vancouver Fashion Week 

Fashion Exchange 


